
お客様 株式会社東和薬品沖縄販売　様 マルゼン担当金城東三郎

標題

内容（画像資料等）

マルゼン導入事例集 No.4

オフィス創りの
ポイント

オフィス勉強会からｺﾝｾﾌﾟﾄ設計の導入・納品までをサポート！

ジェネリック医薬品販売県内№１になる！

【 課題・問題 】 

  ① 意見が出てこない・販売と営業のコミュニケーションがない 

  ② 営業が戦略を練るｽﾍﾟｰｽがない 

【 解決・対策 】 

  ① 販売と営業のﾃﾞｽｸを１つの島型スタイルにして業務中でも会話が 

  出来る空間にしました  

  ② 総務と営業の間にｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾍﾟｰｽや戦略ｽﾍﾟｰｽを作り 

  気軽に利用し、コーヒーサーバーを近くに置いてコミュニケーションが 

  発生しやすい、仕掛けを作りました 

 

■ オフィスプラン図 

【 工程・工事画像 】    

■ 床配線工事 ■ デスク移動 ■ コーヒーサーバー設置    
☆ リニューアル完了 ！   

床は汚れても 

大丈夫！ 

ビニルタイルを敷き

込み、ｺｰﾋｰがこぼれ

ても拭き取れます！ 


